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Sosnowiec, 21 marca 2013 roku

Szanowni Panstwo,

Zwracamy sie do Panstwa, jako Zarzad Spoétki dominujacej w Grupie Kapitatowej BOWIM. Juz od ponad roku
Spétka BOWIM jest notowana na Gietdzie Papieréw Wartosciowych. Obecnosé Spotki na Gietdzie Papieréow
Wartosciowych jest waznym elementem budowania wartosci Grupy, dodatkowo wzmacnia nasza
wiarygodnos¢, jako Grupy, ktora utatwi nam ekspansje na rynku krajowym i zagranicznym. W dalszym ciggu
naszym priorytetem jest rozwdj i wzrost wartosci budowanej przez nas Spoétki. W zesztym roku ukoniczylismy
inwestycje w spoétce zaleznej poprzez budowe stalowego centrum serwisowego a efekty tych dziatan
powinny by¢ widoczne juz w tym roku.

Jako podsumowanie najwazniejszych zdarzen w Grupie Kapitatowej Bowim i jej otoczeniu rynkowym,
sktadamy na rece akcjonariuszy i inwestoréw skonsolidowany raport roczny.

Rok 2012 byt rokiem trudnym dla catej branzy, czego efektem byt spadek przychoddw i marz, niemiej jednak
jako Zarzad dotozylismy wszystkich staran aby Grupa BOWIM funkcjonowata lepiej i efektywniej niz rynek,
a nawet w niektérych segmentach dziatalnosci poprawilismy pozycje Grupy. Najmocniej Grupa umocnita
SWo0jg pozycje w asortymencie rur gazowych m.in. dzieki wygranemu przetargowi na zaopatrzenie Polskiego
Gornictwa Naftowego i Gazownictwa w rury wykorzystywane do otworéw wydobywczych.

Przychody netto ze sprzedazy Grupy BOWIM osiggnety 1.018 mIn PLN, a EBIT 9,4 min PLN. Rok wczesniej
byto to odpowiednio: 1.115 min PLN i EBIT 15,3 min PLN. Gtéwny wptyw na spadek przychodéw miata
pogorszajgca sie koniunktura na rynku stali. Spadek popytu na wyroby stalowe miat réwniez wptyw na
uzyskiwane marze na sprzedazy. Jako Zarzad dotozylismy wszelkich staran aby pomimo nie sprzyjajacej
koniunktury rynkowej utrzymac jak najwyzszy poziom sprzedazy i marz. Chcemy podkresli¢, ze powaznym
problemem dla sektora dystrybucji stali w Polsce jest nieuczciwy handel stalg, wynikajacy z nieptacenia
podatku VAT. Problem dotyczy pretéw, ale tez przenosi sie na inne wyroby stalowe. Prety sprzedawane sg
po cenach duzo nizszych niz sg je w stanie zaoferowac producenci stali. Na polski rynek trafiajg tanie - bo nie
uwzgledniajgce w cenie podatku VAT- wyroby z zagranicy. Taka nielegalna dziatalno$¢ powoduje spadek
marz i popytu na wyroby stalowe oferowane w legalnej dystrybucji. Jako Zarzad mamy nadzieje, ze
proponowane zmiany prawne w zakresie VAT od pretow stalowych zaczng obowigzywac jak najszybciej, oraz
ze obejmg réwniez pozostate wyroby stalowe (m.in. ksztattowniki i blachy). Takie zmiany przywrécitby na
rynek zasady zdrowej konkurencji i zdecydowanie wptynety by na poprawe naszej sprzedazy i rentownosci.

W 2012 roku podjedliSmy réwniez dziatania, ktérych celem jest poprawa naszej rentownosci pomimo nie
sprzyjajacej koniunktury rynkowej. Celem tych dziatan jest m.in. restrukturyzacja kosztowa, polegajgca na
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optymalizacji wszystkich proceséw celem obnizenia kosztow dziatalnosci. Efekty tych dziatan bedg widoczne

juz w pierwszych miesigcach 2013 roku.

Naszym nadrzednym celem strategicznym pozostaje niezmiennie ugruntowanie pozycji, jednego z lideréw
rynku dystrybucji wyrobéw hutniczych w Polsce, przy jednoczesnym dazeniu do uzyskania wysokiego
poziomu rentownosci prowadzone] dziatalnosci. W wyniku rozwoju Grupy BOWIM nastepowac bedzie
wzrost jej wartosci dla akcjonariuszy. Réwnocze$nie podejmujemy dziatania zmierzajgce do zwiekszenia
efektywnosci prowadzonej dziatalnosci oraz maksymalnego wykorzystania potencjatu spdétek tworzacych
Grupe.

Strategia rozwoju Grupy Emitenta zaktada przeprowadzenie w latach 2012-2014 planu inwestycyjnego
polegajgcego na rozbudowie sieci logistyczno — dystrybucyjnej, rozwoju ustug serwisu stali oraz rozszerzeniu
oferty asortymentowej. Rozbudowana sieé sprzedazy, ktérej efektem ma by¢ zbudowanie wielopoziomowej
sieci logistyczno — dystrybucyjnej znajdujacej sie na terenie catego kraju, sktada¢ sie bedzie z sieci biur
handlowych, magazyndéw gtéwnych oraz magazynéw dostosowanych do rynku lokalnego.

Rozwdj ustug serwisu stali jest niezbedny, aby Grupa Emitenta stata sie nowoczesnym dystrybutorem
wyrobow hutniczych. Dazenie do zaawansowanego poziomu ustug umozliwi spétkom Grupy Kapitatowej
dostosowanie oferty do indywidualnych potrzeb i oczekiwan odbiorcéw. Intensyfikacja dziatan w zakresie
rozwoju serwisu stali stwarza szanse na zwiekszenie udziatu w rynku oferowanych asortymentéw,
a najwazniejszym krokiem w tej materii jest zakonczona w roku 2012 inwestycja w spodfce zaleinej
Passat-Stal S.A.

Tak zdefiniowana strategia rozwoju umozliwi Grupie Kapitatowej zbudowanie efektywnej organizacji
dziatajgcej na obszarze catego kraju oraz pozwoli na szybka i sprawng realizacje dostaw. Nowoczesna
organizacja bedzie miata bardzo duzy wptyw na budowanie dtugotrwatych relacji z klientami.

2013 rok zapowiada sie trudny dla catej branzy, ale mamy nadzieje, ze podjete przez z nas dziatania w 2012
roku, efekty inwestycji w Ptocku oraz szybkie wejscie zmian w przepisach VAT, pozwolg funkcjonowac
efektywniej od rynku, i osiggna¢ postawione na ten rok cele. Wierzymy réwniez , ze pod koniec tego roku
i w roku nastepnym powinna nastgpi¢ poprawa koniunktury gospodarczej panstw strefy Euro oraz wzrost
tempa wzrostu polskiej gospodarki, co przetozy sie na trendy panujgce na rynku stali. Spodziewamy sie
utrzymania obecnych poziomdw cen wyrobdw stalowych. W naktadach infrastrukturalnych w kolejnictwie
oraz energetyce dopatrujemy sie kolejnej szansy pobudzajgcej popyt na rynku stali.

Pomimo ciezkiego 2012 roku z optymizmem patrzymy w przysztos¢. Wierzymy, ze skutecznie wykorzystamy
szanse, kontynuujac jednoczesnie przyjetg strategie rozwoju, a podejmowane przez nas dziatania
bezposrednio przetozg sie na wzrost wartosci Grupy.

Z powazaniem Zarzgd BOWIM S.A.



