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Bowim w pigułce

 Jeden z wiodących dystrybutorów stali i przetwórstwa wyrobów hutniczych w Polsce o obrotach 
przekraczających 800 mln zł rocznie

 Nowoczesne aktywa dystrybucyjno-handlowo-produkcyjne, odpowiadające na zapotrzebowanie 
3,5 tys. klientów

 Silna ekspozycja na sektory przemysłowe – metalowy, budowlany, maszynowy, konstrukcje stalowe, 
itd.

 Dynamiczna poprawa wyników finansowych i osiąganych rentowności

 Systematyczny dwucyfrowy wzrost przetwarzanych wolumenów (430 tys. ton stali w 2016 r.)

 Obecność na rynku o wartości ponad 10 mld zł

 Kompetentny zespół o wieloletnim doświadczeniu oraz Członkowie Zarządu będący głównymi 
Akcjonariuszami
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Segmenty działalności

HANDEL PRODUKCJA POZOSTAŁA PRODUKCJA ZBROJENIA

Kompleksowa dystrybucja wyrobów ze stali węglowej 

polskich i zagranicznych producentów. Oferowane

towary to: 

 Blachy (zimnowalcowane, goracowalcowane,

ocynkowane, na pokrycia);

 Pręty (zbrojeniowe, okrągłe, kwadratowe, płaskie);

 Rury i profile (rury ze szwem i bez szwu, rury 

przewodowe i konstrukcyjne, rury wiertnicze, 

wydobywcze i okładzinowe, profile otwarte 

i zamknięte);

 Kształtowniki (zimnogięte, gorącowalcowane).

 Spółka dostarcza odbiorcom blachę w kręgach, 

arkuszach, taśmach i profile stalowe własnego 

wyrobu;

 Usługi cięcia poprzecznego, wzdłużnego, 

przetwarzania stali oraz usługi profilowania; 

 Passat – Stal S.A. to stalowe centrum serwisowe 

oferujące produkty w znacznej mierze 

przetworzone. 

 Spółka dostarcza odbiorcom prefabrykaty 

zbrojeniowe oraz kosze pali;

 Spółka posiada możliwości produkcji elementów 

różnych kształtów, w zakresie średnic prętów od 6 

do 40 mm oraz koszy pali o średnicy od 30 do 1500 

mm i długości do 15 m w całości lub łączonych do 

22 m.

USŁUGI

GK Bowim świadczy usługi w zakresie:

 badań laboratoryjnych - w oparciu o własne laboratorium badawcze wykonywane są badania w zakresie 3 metod, tj.: próba rozciągania, próba udarności, próba zginania;

 transportu - w oparciu o obcą bazę transportową świadcenie usług dostaw zakupionych towarów bezpośrednio do odbiorców.
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Władze Spółki | Akcjonariat

IMIĘ I NAZWISKO FUNKCJA
OBSZAR 

ODPOWIEDZIALNOŚCI

JACEK ROŻEK
Wiceprezes 

Zarządu 

Ekonomia, Finanse, 

Strategia i rozwój

ADAM KIDAŁA
Wiceprezes 

Zarządu 
Zakupy, Strategia

i rozwój

JERZY WODARCZYK
Wiceprezes 

Zarządu 
Sprzedaż, Strategia 

i rozwój

Akcjonariusz
Liczba 

akcji

% udział w 

kapitale 

Liczba 

głosów

% udział w 

głosach na 

WZ Spółki

Adam Kidała 4 132 353 21,18% 6 257 353 24,17%

Jacek Rożek 4 132 353 21,18% 6 257 353 24,17%

Jerzy Wodarczyk 4 132 353 21,18% 6 257 353 24,17%

Konsorcjum Stali 1 286 548 6,59% 1 286 548 4,97%

Free float 4 647 000 23,80% 4 647 000 17,95%

„Bowim” S.A. – w ramach 

buy back
1 184 040 6,07% 1 184 040 4,57%

RAZEM 19 514 647 100% 25 889 647 100%

* Akcje własne  skupione w ramach operacji buy back nie biorą udziału podczas WZ Spółki

24,17%

24,17%24,17%

4,97%

17,95%

4,57% Adam Kidała

Jacek Rożek

Jerzy Wodarczyk

Konsorcjum Stali

Free float

„Bowim” S.A. – w ramach buy 
back*

Zarząd: Akcjonariat (na dzień 4.04.2017 r.):

Struktura akcjonariatu wg głosów na WZ Spółki
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1999 r.

Historia rozwoju działalności

 Firma Bowim  powstała w 1995 r. jako spółka cywilna działająca w branży dystrybucji 

wyrobów hutniczych.

 W 1999 r. firma przystąpiła do Polskiej Unii Dystrybutorów Stali („PUDS”) jako członek 

założyciel.

 W 2001 r., firma przekształcona została w Spółkę Akcyjną.

 W 2005 r. na bazie oddziału w Rzeszowie, Bowim S.A. utworzył spółkę zależną Bowim-

Podkarpacie Sp. z o.o. 

 Objęcie udziałów w kapitale założycielskim spółki stanowiące 75% kapitału zakładowego 

i uprawniające do wykonywania praw z 85,7% głosów na zgromadzeniach wspólników 

Bowim-Podkarpacie Sp. z o.o.

 W 2007 r. Bowim S.A. nabył 80% udziałów w Betstal Sp. z o.o., a spółka zależna 

Bowim-Podkarpacie Sp. z o.o. nabyła 100% udziałów w Centrostal-Jasło Sp. z o.o., 

inkorporując ją w całości w 2008 r.

 W 2010 r. Bowim S.A. nabył 100% akcji w spółce Passat-Stal S.A. 

 W 2011 r. Bowim S.A. nabył 10% udziałów w spółce Betstal Sp. z o.o.

 25 stycznia 2012 r. akcje Spółki Bowim S.A. zadebiutowały na Giełdzie 

Papierów Wartościowych w Warszawie. 

 Wejściu Spółki na GPW nie towarzyszyła emisja akcji. Do obrotu zostało

wprowadzonych łącznie 13.139.647 akcji zwykłych na okaziciela serii B, D, 

E i F o wartości nominalnej 0,10 zł każda. 

 W 2015 r. Bowim S.A. zwiększył udział w Betstal Sp. z o.o. do 100%  

udziału w kapitale zakładowym Spółki.

201220071995

Założenie 
spółki BOWIM 

s.c.

Akwizycja 
Passat-Stal Sp. 
z o.o. (centrum 

serwisowe)

1999

Przystąpienie 
do PUDS jako 

członek 
założyciel

2001

Przekształcenie 
spółki cywilnej 

w akcyjną

2005

Akwizycja 
Betstal Sp. z 

o.o. (produkcja 
zbrojenia)

Debiut akcji 
Spółki na 

GPW

2010

Rozpoczęcie 
budowy Grupy 

Kapitałowej 
oraz start 
produkcji 
zbrojenia 

prefa-
brykowanego

2015

Zwiększenie 
udziału w 

Betstal Sp. z 
o.o. do 100%
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Model biznesowy
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Aktywa | zasięg geograficzny

Siedziba Spółki wraz z magazynem centralnym jest 
zlokalizowana w Sosnowcu - centrum zakupowe, 
jak i centrum dystrybucyjno-logistyczne; 

 Sieć dystrybucyjna obejmuje swym zasięgiem 
obszar całego kraju, a w jej skład wchodzi:

 Magazyn przeładunkowy w Sławkowie 

 Oddziały handlowe zlokalizowane w 
Gdańsku, Kielcach, Poznaniu, 
Szczecinie (razem z magazynem), 
Toruniu, Warszawie i Lublinie. 

 Sieć jest uzupełniona infrastrukturą spółek
z GK:

 Centrum serwisowo-magazynowe
w Płocku (należącego do spółki 
zależnej – Passat Stal S.A.) 

 Magazyny składowe w Jaśle
i Rzeszowie (należących do spółki 

zależnej Bowim-Podkarpacie Sp. z o.o.). 
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Otoczenie wewnętrzne w 2016 r.

 MODERNIZACJA I ROZBUDOWA CENTRUM LOGISTYCZNO-DYSTRYBUCYJNEGO W SOSNOWCU 

Wzrost jakości, skali działalności, przetwarzanych wolumenów

 WŁAŚCIWA I CORAZ BARDZIEJ EFEKTYWNA POLITYKA ZAKUPOWO-SRZEDAŻOWA 

Sukcesywnie osiągane coraz wyższe marże na wymagającym i konkurencyjym rynku
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POLSKA:

 ROZPOCZĘCIE INWESTYCJI INFRASTRUKTURALNYCH I BUDOWLANYCH 

Krajowy Program Kolejowy, inwestycje drogowe, z zakresu budownictwa przemysłowego i mieszkaniowego – wyższe zapotrzebowanie na stal zbrojeniową 
i konstrukcyjną  

 ZMIANY KRYTERIÓW OCENY PRZY WYBORZE OFERT OGŁASZANYCH PRZETARGÓW PUBLICZNYCH 

Wzrost znaczenia tzw. pozacenowych kryteriów oceny (dotychczas obserwowanych w przetargach drogowych) – spadek liczby oferentów, 
wykorzystujących tanie materiały o niskiej jakości

 ZWOLNIENIE PRZEMYSŁU STALOWEGO Z AKCYZY NA ENERGIĘ ELEKTRYCZNĄ

W ramach tzw. Programu dla Śląska, przemysł energochłonny został częściowo zwolniony z akcyzy na energię elektryczną

ŚWIAT:

 CŁA ANTYDUMPINGOWE

Wprowadzanie przez UE kolejnych regulacji utrudniających import produktów stalowych z Chin i Europy Wschodniej (m.in. Lipiec - cło na chińskie pręty 
HFP, sierpień – cło na płaskie wyroby ze stali walcowanej z Chin i Rosji) 

Łącznie w UE obowiązuje 41 środków antydumpingowych i antysubsydyjnych

 POPRAWA SENTYMENTU NA RYNKU STALI NA  ŚWIATOWYCH RYNKACH

Ożywienie gospodarcze i wzrost popytu na stal oraz inne surowce w Azji (mniejszy export do Europy)

Z drugiej strony – wzrost podaży wyrobów z poza UE (Turcja, Iran, Ukraina, Indie) – skutkiem brak wzrostu średniorocznych cen

Otoczenie zewnętrzne w 2016 r.
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Sytuacja na rynku stali i wyrobów hutniczych

1 500

1 700

1 900

2 100

2 300

2 500

Blacha gorącowalcowana śr cena (PLN/t) Profil HEB 200 śr cena (PLN/t) Pręt żebrowany fi 12mm  śr cena (PLN/t) Średnia cena stali*

2015 2016

 Ceny głównych asortymentów Grupy Bowim w 2016 r. zachowywały się niestabilnie, choć ogólny trend należy uznać za pozytywny

 Mimo wzrostów cen wyrobów hutniczych, ich średni poziom w 2016 roku był ok. 1,8% niższy w odniesieniu do średniego poziomu 2015 
roku

 Korzystne wartości cenowe 1 kw. 2017 r. (znaczący wzrost cen blachy gorącowalcowanej stanowiącej 44 proc. obrotów)

2017

*uśredniona wartość cen: blachy gorącowalcowanej, profilu HEB 200 i pręta żebrowanego fi 12 Źródło: opracowanie własne na podstawie www.puds.pl 

*
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EBITDA (mln zł) ZYSK NETTO (mln zł)

PRZYCHODY ZE SPRZEDAŻY* EBIT (mln zł)

0,23%

768,5

830,1

2015 2016

6,8

44,0

2015 2016

Skonsolidowane wyniki finansowe

8% 545,7%

0,9%

5,3%

9,7

47,2

2015 2016

5,7%

1,3%

1,1

21,7

2015 2016

386,4% 1806,2%

0,1%

2,6%

Na wzrost wyników wpłynęły głównie podjęte we właściwym czasie decyzje zakupowe - skorelowane z prognozami w zakresie wielkości popytu na wyroby dystrybuowane przez Grupę. 
Zwiększono zapasy magazynowe jeszcze przed wzrostami cen wyrobów stalowych, a przychody realizowano już po wzrostach nadmienionych cen, które były wywołane m.in. 
zwiększonym popytem rynku.

*raportowane jako 
łączne przychody
z działalności 

operacyjnej (przychody 
bez pozostałych 
operacyjnych wyniosły w 
2016 r. 820 mln zł)
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Wyszczególnienie
2016 rok 2015 rok

Wartość 
(w tys. zł)

Udział (%)
Ilość 

(tys. ton)
Wartość 

(w tys. zł)
Udział (%)

Ilość 
(tys. ton)

Blachy 305.407 37% 148.808 296.473 39% 138.566

Kształtowniki 204.865 25% 96.459 174.714 23% 79.967

Rury i profile 88.662 11% 48.759 82.794 11% 47.418

Prefabrykaty

zbrojeniowe

81.949 10% 43.809 76.957 10% 38.607

Pręty zbrojeniowe 81.053 10% 29.213 68.606 9% 22.860

Pręty 50.858 6% 25.112 52.286 7% 24.904

Inne towary 3.655 0% 3.605 7.436 1% 4.257

RAZEM 816,449 100% 395,765 759,266 100% 356,579

STRUKTURA ASORTYMENTOWANA

37%

25%

10%

10%

11%
6%

1%
Blachy

Kształtowniki

Prefabrykaty zbrojeniowe

Pręty zbrojeniowe

Rury i profile

Pręty

Inne towary

38%

24%

11%

8%

12%

6% 1%

STRUKTURA PRZYCHODÓW STRUKTURA WOLUMENÓW

 Największy udział w sprzedaży mają produkty „płaskie”

 Szeroka oferta produktowa pozwala kompleksowo zaspokajać potrzeby klientów oraz aktywnie reagować 
na zmiany struktury popytu bieżącego

Struktura sprzedaży 

Blachy

Kształtowniki

Rury i profile

Pręty
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Segmenty działalności

(w tys. zł)
Handel Produkcja zbrojenia Produkcja pozostałe

2016 2015 2016 2015 2016 2015

Przychody 604 048 576 554 101 044 73 867 114 772 110 197

Koszty 576 333 578 610 98 525 69 827 107 480 109 565

Wynik brutto na 
sprzedaży

27 715 -2 056 2 518 4 040 7 292 632

4,6%

2,5%

6,4%

-0,4%

5,5%

0,6%

Handel Produkcja
zbrojenia

Produkcja
pozostałe

2016 2015

74%

12%

14%

Handel

Produkcja zbrojenia

Produkcja pozostałe

74%

7%

19%

STRUKTURA WYNIKUMARŻE BRUTTO NA SPRZEDAŻY STRUKTURA PRZYCHODÓW

DANE FINANSOWE W ZALEŻNOŚCI OD SEGMENTU
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Struktura dostawców i odbiorców

UDZIAŁ NAJWIĘKSZYCH DOSTAWCÓW [2016]

 Realizacja dostaw od 
kilkudziesięciu producentów 
krajowych i zagranicznych;

 Spółka dokonuje wyboru 
podstawowych dostawców 
w każdym asortymencie, a 
dostawy są uzupełniane na 
bieżąco przez zakupy od 
dostawców o mniejszym 
znaczeniu i mobilności; 

DYWERSYFIKACJA KIERUNKÓW DOSTAW DO GK BOWIM [2016]

 Udział w zakupach netto dwóch
największych dostawców, tj. CMC Poland 
i Arcelor Mittal Flat Carbon Europe w 2016 
r. wyniósł odpowiednio 13 i 10% Pozostali 
dostawcy nie przekroczyli progu 10%.  

 Bowim S.A.  dostarcza stal do wszystkich 
stalochłonnych branż w Polsce;

 Sprzedaż nie opiera się tylko na 
największych klientach – TOP10 
klientów generuje 11% przychodów;

56%

44%

10 największych
dostawców

Pozostali

11%

89%

10
największych
odbiorców

Pozostali

UDZIAŁ NAJWIĘKSZYCH ODBIORCÓW [2016]

DYWERSYFIKACJA KIERUNKÓW SPRZEDAŻY [2016]

 Żaden z odbiorców nie przekroczył 
poziomu  2% udziału, co świadczy o pełnej niezależności od nabywców;

 Większość sprzedaży generowana jest na rynku krajowym. Przychody ze 
sprzedaży zagranicznej stanowiły w 2016 r. 1,6% obrotów

2016 2015

16% 18%

21% 18%

22% 24%

18% 18%

11% 11%

10% 10%

2% 1%

Przemysł energetyczny

Inny

Przemysł maszynowy

Przemysł budowlany

Konstrukcje stalowe

Handel

Przemysł metalowy
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Pozostałe istotne dane sprawozdawcze

 Źródłem finansowania nakładów inwestycyjnych w 2016 r. były środki 
generowane z działalności operacyjnej;

 W 2017 r. Grupa zamierza przeznaczyć na tego typu cele ok. 7,5 mln zł.

Wyszczególnienie (dane w tys. zł) 2016 2015

Nakłady na rzeczowe aktywa trwałe oraz 

wartości niematerialne i prawne

6.677 2.547

Nakłady na nieruchomości inwestycyjne
0 957

Nakłady na aktywa finansowe 0 0

Inne wydatki inwestycyjne 0 647

(w tys. zł) 31.12.2016 31.12.2015

DŁUGOTERMINOWE

Zobowiązania finansowe 58 020,40 20 881,51

KRÓTKOTERMINOWE

Pozostałe zobowiązania finansowe 30 935,51 60 158,38

ŁĄCZNE ZADŁUŻENIE ODSETKOWE 88 955,91 81 039,89

ŚRODKI PIENIĘŻNE 8 003,97 8 355,23

DŁUG NETTO 80 951,94 72 684,65

 Na koniec 2016 r. wskaźnik dług netto do EBITDA wyniósł 1,71, 
a wskaźnik zadłużenia ogólnego – 0,74

(w tys. zł) 2016 2015

Zysk brutto 26 883,86    1 005,42    

Korekty 630,22    2 295,19    

Zmiany w kapitale obrotowym - 6 369,15    11 977,83    

Inne korekty działalności operacyjnej - 7 132,64    - 3 297,35    

Środki pieniężne z działalności operacyjnej 14 012,29    11 981,10    

Odsetki zapłacone* - 5 444,37    - 5 452,68    

Przepływy pieniężne netto z działalności 
operacyjnej

19 239,00    17 225,71    

 Pieniężne przepływy operacyjne na stabilnym poziomie;

 * Wartość dodatnia - polityka GK dyktuje w momencie wystawiania NO, 
zaksięgowanie odpisu aktualizującego w wys. 50% noty. W przypadku jej zapłaty, odpis 
zostaje wyksiegowany i powstaje "dodatkowy" przychód.

PRZEPŁYWY Z DZIAŁALNOŚCI OPERACYJNEJ ZADŁUŻENIE FINANSOWE

NAKŁADY INWESTYCYJNE
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Załącznik - dodatkowe istotne informacje

Transakcje odkupu akcji z Konsorcjum Stali S.A. Bieżąca sytuacja związana z procesem dot. rozliczeń VAT

 Bowim 3 kwietnia 2017 r. poinformował o pozytywnym wyroku WSA 

w Gliwicach w zakresie procesu sądowego dotyczącego stosowanych 

stawek VAT w wewnątrzwspólnotowych obrocie towarów w latach 

2007-2008;

 Wyrok oznacza uchylenie decyzji Izby Skarbowej oraz Urzędu Kontroli 

Skarbowej w Katowicach, nakładającą obowiązek zapłaty kwoty 

2.070.754,00 zł (wcześniej w całości opłaconej przez Spółkę) z 

odsetkami podatkowymi; 

 Kwota stanowi różnicę pomiędzy zadeklarowaną wysokością VAT we 

wskazanym okresie, a kwotą określoną przez decyzje organów 

podatkowych. Wynika z podważanego przez Dyrektora UKS w 

Katowicach prawa Spółki do zastosowania stawki 0% w zakresie 

podatku VAT dla transakcji wewnątrzwspólnotowych dostaw 

towarów.

Sąd Administracyjny wskazał, iż zobowiązania podatkowe objęte

zaskarżoną decyzją uległy przedawnieniu oraz że organy skarbowe

bezzasadnie uznały, iż wszystkie towary objęte kwestionowanymi

transakcjami nie opuściły granic Polski. Podkreślono także, że bez

wykazania wystarczających przesłanek błędnie przypisały Spółce brak

należytej staranności, kwestionując w tym również dokumenty przewozowe

CMR, co łącznie skutkowało brakiem prawa do zastosowania stawki VAT

0% z tytułu wewnątrzwspólnotowych dostaw towarów oraz tym samym

pozbawiając Bowim możliwości do zastosowania 0% stawki VAT,.

 W 2010 r. Konsorcjum Stali i Bowim ogłosiły zamiar połączenia się 

i podpisały Porozumienie Inwestycyjne;

 Na mocy Aneksu nr 4 Bowim zobowiązuje się nabyć od Konsorcjum 

łącznie 2.117.647 akcji serii F i 352.941 akcji serii B Bowim, a płatność 

za akcje zostanie rozłożona na okres do 2021 r. w zamian za co 

Konsorcjum i Bowim wycofują się z dochodzenia wzajemnie 

podnoszonych roszczeń;

 W lutym 2017 r. Spółka poinformowała o podpisaniu Aneksu nr. 5 do 

Porozumienia z 2010 r.,. na mocy którego wydłużono z 14 do 75 dni 

termin, w którym Spółka otrzymawszy wezwanie z Konsorcjum Stali 

na nabycie pozostałej częsci akcji, musi zawsze umowę ich nabycia 

(1.286.548 za kwotę 18.000.160 zł – KS nabywało akcje po 8,5 zł, 

pozostała kwota to odsetki);

 Spółka otrzymała wezwanie do zawarcia umowy nabycia w dniu 16 

marca 2017 r.;

 Na dzień publikacji Raportu Rocznego, Konsorcjum Stali dysponowało 

1 286 548 akcji (Aneks nr. 5), oznaczających 6,59% w kapitale i 4,97% 

w głosach na WZ.
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Agenda

|  WYNIKI FINANSOWE 2016

|  PERSPEKTYWY I PLANY

|  O GRUPIE KAPITAŁOWEJ BOWIM
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Perspektywy rynkowe

82,5 mld euro

27,4 mld euro

>100 mld zł

>67 mld zł

Budżet UE na lata 2014-2020 – realizacja polityki spójności dla Polski; 

Program Infrastruktura i Ochrona Środowiska w latach 2014-2020; 

Program Budowy Dróg Krajowych na lata 2016-2023; 

Inwestycje kolejowe PKP PLK do 2023 roku 

Wartość programów inwestycyjnych, uzgodnionych między PSE i operatorami systemu dystr, 
a URE na lata 2016-2019 

Wartość nakładów inwestycyjnych firm energetycznych na nowe moce wytwórcze i modernizację 
obecnych bloków do 202 r. 

Uwzględniając założenia UE w zakresie energii odnawialnej oraz plany produkcji  w Polsce energii 
atomowej, wartość nakładów może się podwoić

27,4 mld euro

>100 mld zł

Do 2025 r. planowana jest budowa  ok. 2 tys. km gazociągów
1,1 mld zł rocnie

Drogi i kolej

Energetyka

Gazociągi



21

Dostawa stali na realizację wybranych kontraktów

Termin realizacji: grudzień 2016

Wartość netto: 5,2mln PLN

Inwestor: Budimex SA

Droga  ekspresowa S-3

Termin realizacji: październik 2018

Wartość netto: 9,3 mln PLN

Inwestor: Skanska SA

Autostrada D1 Budimir - Bidovce

ZREALIZOWANE

Termin realizacji: grudzień 2016

Wartość netto: 2,9 mln PLN

Inwestor: Mota SA

Droga ekspresowa S-5

Termin realizacji: maj 2017

Wartość netto: 5,7 mln PLN

Inwestor: Astaldi

Droga ekspresowa s-5

Termin realizacji: wrzesień 2017

Wartość netto: 6,6 mln PLN

Inwestor: Skanska SA

Droga ekspresowa S-8

Wyszków – węzeł Poręba

W TRAKCIE REALIZACJI

Dworzec kolejowy Łódź Fabryczna

Termin realizacji: sierpień 2016

Wartość netto: 13,3 mln PLN

Inwestor: Torpol SA
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Grupa 
Bowim

Efektywny  
proces 

produkcji

Cele długoterminowe:

 Utrzymanie i wzmocnienie wiodącej pozycji wśród 
dystrybutorów na polskim rynku stali;

 Poprawa rentowności;

 Rozbudowa logistyki oraz rozwój sieci dystrybucyjnej;

 Rozwój serwisu stali;

 Poszerzenie oferty asortymentowej.

Jak zamierzamy osiągnąć cele strategiczne: 

 Monitorujemy rynek zarówno pod kątem rozwoju modelu 
sprzedaży jak również ewentualnego przejęcia spółek;

 Monitorujemy rynek pod kątem możliwości  nabycia bądź budowy 
nowych magazynów;

 Stale poprawiamy jakość obsługi  klientów;

Skala działalności 
i elastycność

Dywersyfikacja
kontrahentów,
asortymentu

Silny management 
i doświadczona 

kadra

Ugruntowana 
pozycja  i renoma 

rynkowa

CELE OPERACYJNE

Plany i cele

1.

2.
Wzrost obecności na detalicznym 
rynku wyrobów hutniczych i 
stalowych (wyższe marże, potencjał 
rynku)

Dalsze prace ku modernizacji 
i wzrostowi mocy centrum 
logistyczno -dystrybucyjnego w 
Sosnowcu 



23

Kontakt

Bowim S.A. 
ul. Niwecka 1 E 
41-200 Sosnowiec 

tel.: +48 /32/ 392 93 00 
e-mail: firma@bowim.pl 
www: www.bowim.pl

Inner Corp Sp. z o.o.
00-679 Warszawa

Ul. Wilcza 46

Tel: +48 22 292 04 28 
office@innercorp.pl

DZIĘKUJEMY ZA UWAGĘ

Zakończenie

http://www.bowim.pl/

