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PREZENTACJA GRUPY BOWIM
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Wiodący gracz na polskim rynku

103 miejsce w rankingu 200 

Największych Polskich Firm tygodnika 

„Wprost”

3 miejsce w rankingu PUDS –

największy polski dystrybutor stali*

Nowoczesne zaplecze 

dystrybucyjno-handlowo-produkcyjne

6 tys. klientów

Członkowie Zarządu są głównymi 

akcjonariuszami 

Ponad 1,3 mld zł przychodów 

w 2019 roku

3

Przetwarzane wolumeny na poziomie 

bliskim 515 tys. ton w 2019 roku
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*z wyłączeniem producentów
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HANDEL PRODUKCJA POZOSTAŁA PRODUKCJA ZBROJENIA

Kompleksowa dystrybucja wyrobów ze stali węglowej polskich 

i zagranicznych producentów. Oferowane towary to: 

❖ Blachy (zimnowalcowane, gorącowalcowane, 

ocynkowane, na pokrycia);

❖ Pręty (zbrojeniowe, okrągłe, kwadratowe, płaskie);

❖ Rury i profile (rury ze szwem i bez szwu, rury przewodowe i 

konstrukcyjne, rury wiertnicze, wydobywcze i okładzinowe, 

profile otwarte i zamknięte);

❖ Kształtowniki (zimnogięte, gorącowalcowane).

Passat-Stal S.A. to stalowe centrum serwisowe oferujące 

produkty w znacznej mierze przetworzone

Spółka produkuje:

❖ blachy ocynkowane i zimnogięte w arkuszach i 

taśmach;

❖ arkusze blach gorącowalcowanych z kręgu;

❖ profile zimnogięte.

❖ Spółka dostarcza odbiorcom prefabrykaty zbrojeniowe 

oraz kosze pali;

❖ Spółka posiada możliwości produkcji elementów różnych 

kształtów, w zakresie średnic prętów od 6 do 40 mm oraz 

koszy pali o średnicy od 30 do 1500 mm i długości do 15 

m w całości lub łączonych do 22 m.

Segmenty działalności

4

USŁUGI

GK Bowim świadczy usługi w zakresie:

❖ przerobu – wypalanie blach, gięcia na prasie krawędziowej, wykonywania drobnych konstrukcji spawanych oraz innych usług związanych z wierceniem, 

szlifowaniem, gratowaniem;

❖ badań laboratoryjnych – w oparciu o własne laboratorium badawcze wykonywane są badania w zakresie 4 metod, tj.: próba rozciągania, próba 

udarności, próba zginania, próba ultrasoniczna;

❖ transportu – w oparciu o obcą bazę transportową świadczenie usług dostaw zakupionych towarów bezpośrednio do odbiorców.
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Bowim-Podkarpacie Sp. z o.o. 

Passat-Stal S.A.

Bowim S.A.
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IMIĘ I NAZWISKO FUNKCJA OBSZAR ODPOWIEDZIALNOŚCI

Jacek Rożek Wiceprezes Zarządu 
Ekonomia, Finanse,

Strategia i rozwój

Adam Kidała Wiceprezes Zarządu Zakupy, Strategia i rozwój

Jerzy Wodarczyk Wiceprezes Zarządu Sprzedaż, Strategia i rozwój

AKCJONARIUSZ LICZBA AKCJI % UDZIAŁ W KAPITALE LICZBA GŁOSÓW % UDZIAŁ W GŁOSACH NA WZ SPÓŁKI

Adam Kidała 4 132 353 21,18% 6 257 353 26,45%

Jacek Rożek 4 132 353 21,18% 6 257 353 26,45%

Jerzy Wodarczyk 4 132 353 21,18% 6 257 353 26,45%

Value Fundusz Inwestycyjny Zamknięty 1 519 417 7,79% 1 519 417 6,42%

Pozostali akcjonariusze, 
w tym Konsorcjum Stali

3 364 251
236 668

17,22%
1,21%

3 364 251
236 668

14,23%
1,00%

„Bowim” S.A. - w ramach buy back 2 233 920 11,45% 0 0,00%

RAZEM 19 514 647 100% 23 655 727 100%

* Akcje własne skupione w ramach operacji buy back nie biorą udziału podczas WZ 

Spółki

26,45%

26,45%

26,45%

6,42%

14,23%
Adam Kidała

Jacek Rożek

Jerzy Wodarczyk

Value FIZ

Other shareholders

Zarząd:

Akcjonariat na dzień 15/12/2020.

Struktura akcjonariatu wg głosów na 15/12/2020

Władze Spółki | Akcjonariat
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201220101999 2001 2005 2007 2011 2015

Historia rozwoju działalności

7

1995

Założenie spółki 
cywilnej BOWIM 
działającej w 
branży dystrybucji 
wyrobów 
hutniczych

Przystąpienie 
do Polskiej Unii 
Dystrybutorów 
Stali („PUDS”) 
jako członek 
założyciel

Przekształcenie 
spółki cywilnej 
w akcyjną

Przejęcie 80% 
udziałów 
Betstal 
Sp. z o.o.

Na bazie 
oddziału 
w Rzeszowie, 
Bowim S.A. 
utworzył 
spółkę zależną 
Bowim-
Podkarpacie 
Sp. z o.o. Start 
produkcji 
zbrojenia 
prefa-
brykowanego
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Akwizycja 
Betstal Sp. z 
o.o. (produkcja 
zbrojenia)

Przejęcie 10% 
udziałów Betstal 
Sp. z o.o.

2017 2020

Akcje Spółki 
Bowim S.A. 
zadebiutowały 
na Giełdzie 
Papierów 
Wartościowych 
w Warszawie. 

Bowim S.A. 
zwiększył udział 
w Betstal Sp. z 
o.o. do 100%  
udziału w 
kapitale 
zakładowym 
Spółki.

Przyjęcie nowej 
strategii oraz 
planu CAPEX

Przejęcie 
aktywów CWB 
Sp. z o.o.
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Model biznsowy

8

Dystrybucja wyrobów 
hutniczych

Bowim S.A.
spółka dominująca

Zakup towarów dla 
Grupy

Zarządzanie i wsparcie 
Grupy

Dystrybucja wyrobów hutniczych

100%

Centrum serwisowe o mocy 
180 tys. ton

100%

75%

Zbrojarnia o mocy 42 tys. 
ton rocznie

Dystrybucja wyrobów 
hutniczych

80 przedstawicieli
handlowych

14 punktów 
dystrybucji

Zbrojarnia o mocy 
42 tys. rocznie

6 magazynów 
o powierzchni 
120 tys. m2

Centrum serwisowe 
o mocy 180 tys. ton

G
ru

p
a

 B
o

w
im

W
A

R
SZ

A
W

A
, X

X
 X

X
X

 2
0

2
0

 R
.

Wypalanie i przerób 
blach
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Aktywa | Zasięg geograficzny

9

Siedziba Spółki wraz z magazynem centralnym jest 

zlokalizowana w Sosnowcu - centrum zakupowe, jak i centrum 

dystrybucyjno-logistyczne; 

Sieć dystrybucyjna obejmuje swym zasięgiem obszar całego 

kraju, a w jej skład wchodzi:

❖ Magazyn przeładunkowy w Sławkowie; 

❖ Oddziały handlowe zlokalizowane w Białymstoku, 

Gdańsku, Kielcach, Lublinie, Poznaniu, Szczecinie 

(razem z magazynem), Toruniu i Warszawie.  

Sieć jest uzupełniona infrastrukturą spółek z GK:

❖ Centrum serwisowo-magazynowe

w Płocku (należącego do spółki zależnej Passat Stal 

S.A.);

❖ Centrum dystrybucyjno-logistyczne w Rzeszowie 

wraz z magazynem handlowym w Jaśle 

(należące do spółki zależnej Bowim-Podkarpacie 

Sp. z o.o.); 

❖ Centrum prefabrykacji zbrojeń budowlanych 

w Gliwicach (należące do spółki zależnej 

Betstal Sp. z o.o.). 

❖ Centrum wypalania blach w Zabrzu
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Z uwagi na wysokie koszty uprawnień do emisji CO2, wzrost importu stali, 
wysokie ceny energii w kraju oraz globalną nadprodukcję, zarząd koncernu 
ogłosił decyzję o wygaszeniu wielkiego pieca i zatrzymaniu z dniem 23 
listopada 2019 r. stalowni w Krakowie. Planowane na połowę marca ponowne 
uruchomienie, z uwagi na rozwój pandemii koronawirusa, nie doszło do skutku, 
a zarząd podjął nieodwracalną decyzję o zamknięciu zakładów.

Zapowiadane uruchomienie działań osłonowych obejmujące: zwolnienie 
przemysłu stalowego z akcyzy na energię; ulgi i rekompensaty dla podmiotów 
energochłonnych; bezpłatne uprawnienia do emisji CO2

Otoczenie zewnętrzne – Polska

11

Krajowy Program Kolejowy, inwestycje w energetykę, inwestycje drogowe 
oraz z zakresu budownictwa przemysłowego i mieszkaniowego – wyższe 
zapotrzebowanie na stal zbrojeniową i konstrukcyjną

Wygaszenie wielkiego pieca i zatrzymanie stalowni 
Arcelormittal Poland w Krakowie

Wpływ koronawirusa SARS-CoV-2 na rynki stali

W styczniu 2020 roku pojawiło się nowe, niespodziewane zagrożenie, które 
zapewne będzie miało duże, chociaż trudne do oszacowania znaczenie dla 
światowej gospodarki – wybuch epidemii koronawirusa SARS-CoV-2

Kontynuacja inwestycji infrastrukturalnych i 
budowlanych, w tym tych wspieranych funduszami 
unijnymi

Wzost cen energii elektrycznej

Skokowo rosnące ceny energii elektrycznej rynku hurtowego na Towarowej 
Giełdzie Energii wynikające: z rosnących cen węgla kamiennego; rosnących opłat 
za emisję CO2 dla wytwórców energii

Działania osłonowe dla spółek zużywających 
najwięcej energii

Zmiany w zamówieniach publicznych

Sejm RP uchwalił we wrześniu 2019 r. nowe prawo zamówień publicznych, które 
ma wejść w życie z początkiem 2021 r. Nowa ustawa ma ułatwić przedsiębiorcom 
dostęp do wartego 200 mld zł rocznie rynku zamówień publicznych
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Ceny wyrobów hutniczych

12

Średnie ceny głównych asortymentów Grupy Bowim w 2020 roku spadły o prawie 5% vs. średnia z 2019. 

Od początku IV kwartału 2020 ceny stali są w trendzie wzrostowym.

*Uśredniona wartość cen: blachy gorącowalcowanej, profilu HEB 200, pręta żebrowanego fi 12 ; indeks blachy konstrukcyjnej (grubej) 5235JR od 01.01.2019 r.
Źródło: opracowanie własne na podstawie www.puds.pl 
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Hot-rolled sheet metals, average price (PLN/t) HEB section 200, average price (PLN/t) Ribbed steel bar, 12 mm diameter, average price (PLN/t)

Structural metal plate S235JR, average price (PLN/t) Average price of steel*

I-IIIQ 2020I-IIIQ 2019
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Skonsolidowane wyniki finansowe 
w Q1-Q3 2020

13

EBIT (mln zł) 
ZYSK NETTO 

(mln zł)

PRZYCHODY 
OPERACYJNE 
(mln zł) 

EBITDA 
(mln zł)

876,1
1 026,6

IIIQ 2020 IIIQ 2019

-14,7%

1,4%

18,8
14,0

IIIQ 2020 IIIQ 2019

34,1%

1,2%
1,0%

14,6

10,2

IIIQ 2020 IIIQ 2019

42,9%
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2,2%

1,7%

-0,2%
5,1

-1,6IIIQ 2020

IIIQ 2019

427,8%

0,6%
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Segmenty działalności

14

(w tys. zł)

HANDEL PRODUKCJA ZBROJENIA PRODUKCJA POZOSTAŁE

IIIQ 2020 IIIQ 2019 IIIQ 2020 IIIQ 2019 IIIQ 2020 IIIQ 2019

Przychody 658 522 803 576 108 177 94 015 106 218 124 627

Koszty 649 674 795 801 107 110 93 100 103 631 126 697

Wynik brutto na sprzedaży 8 848 7 774 1 067 914 2 587 -2 070

Dane finansowe 

w zależności 

od segmentu

Marże brutto 

na sprzedaży 

Struktura przychodów

76%

12%

12%

Handel

Produkcja zbrojenia

Produkcja pozostałe

1,3%
1,0%

2,4%

1,0% 1,0%

-1,7%
IIIQ 2020 IIIQ 2019

Handel Produkcja zbrojenia Produkcja pozostałe

W
A

R
SZ

A
W

A
, X

X
 X

X
X

 2
0

2
0

 R
.

W
A

R
SZ

A
W

A
, 1

8
 1

2
 2

0
2

0
 R

.



W
A

R
S
Z

A
W

A
, 
X

X
 M

A
JA

 2
0
2
0
 R

.

Struktura sprzedaży

Wyszczególnienie

IIIQ 2020 IIIQ 2019

Wartość [tys. PLN] Udział [%] Ilość [t] Wartość [tys. PLN] Udział [%] Ilość [t]

Blachy 305 117 35% 131 486,0 381 980 37% 145 335

Kształtowniki 75 957 9% 32 873,0 110 104 11% 43 055

Prefabrykaty 

zbrojeniowe
92 609 11% 42 538,0 79 868 8% 32 158 

Rury i profile 212 984 24% 74 132,0 220 373 22% 75 140

Pręty zbrojeniowe 130 765 15% 65 668,0 158 895 16% 71 335

Pręty 48 061 6% 21 345,0 50 850 5% 20 291

Inne 5 482 1% 3 081,4 17 774 2% 8 312

RAZEM 870 975 100% 371 123,4 1 019 844 100% 395 626

Struktura asortymentowa grupy kapitałowej*

Blachy

Kształtowniki

Rury i profile

Pręty

15

35%

9%
11%

24%

15%

5%
1% Blachy

Kształtowniki

Prefabrykaty zbrojeniowe

Rury i profile

Pręty zbrojeniowe

Pręty

Inne

35%

9%
11%

20%

18%

6%

1%
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▪ Największy udział w sprzedaży mają produkty „płaskie”

▪ Szeroka oferta produktowa pozwala kompleksowo zaspokajać potrzeby klientów oraz aktywnie reagować na zmiany struktury 

popytu bieżącego

*bez usług
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Dywersyfikacja kierunków dostaw do GK Bowim 

Struktura dostawców

16

Udział największych dostawców 

▪ Realizacja dostaw od kilkudziesięciu producentów krajowych 

i zagranicznych;

▪ Spółka dokonuje wyboru podstawowych dostawców w 

każdym asortymencie, a dostawy są uzupełniane na bieżąco 

przez zakupy od dostawców o mniejszym znaczeniu i mobilności; 

66%

34%

10 największych

dostawców

Pozostali
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Struktura odbiorców

17

▪ Bowim S.A. dostarcza stal do wszystkich stalochłonnych branż w Polsce 

▪ Sprzedaż nie opiera się tylko na największych klientach – TOP10 klientów 

generuje 14% przychodów (dane za Q1-Q3 2020);

▪ Udział największego odbiorcy w zakupach nie przekracza 5%, co 

świadczy o pełnej niezależności od nabywców;

▪ Większość sprzedaży generowana jest na rynku krajowym. Przychody ze 

sprzedaży zagranicznej stanowiły w Q1-Q3 2020 1,1% sprzedaży ogółem

▪ Liczba obsłużonych klientów w 2019 wyniosła 3,622

14%

86%

TOP10 klientów

Pozostali

Udział największych odbiorców Struktura branżowa sprzedaży

IIIQ 2020 IIIQ 2019

23% 25%

19% 16%

19%
18%

16% 18%

15% 14%

7% 8%

1% 1%

Przemysł energetyczny

Przemysł maszynowy

Inny

Handel

Przemysł metalowy

Przemysł budowlany

Konstrukcje stalowe
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Istotne wydarzenia w 2020 oraz perspektywy03

Agenda

O Grupie Kapitałowej Bowim01
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Strategia 2017-2020
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17 października 2017 r. opublikowaliśmy 

strategię na lata 2017-2020

Naszym nadrzędnym celem na lata 2017-2020 

jest ugruntowanie pozycji Spółki na kluczowych 

rynkach dystrybucji wyrobów hutniczych oraz 

wzrost jej wartości
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Strategia 2017-2020

20Rozwój segmentu detalicznego – Zarząd Spółki jednocześnie aktywnie analizuje rynek w celu 

dokonania akwizycji spółek wpisujących się w strategię grupy
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Budowa centrum magazynowo - dystrybucyjnego w Rzeszowie
(2018)3
Wartość inwestycji: 1.6 mln EUR
Poziom ukończenia: 100%

Rozbudowa centrum logistyczno -dystrybucyjnego w Sosnowc
(2020)

Wdrożenie nowoczesnych rozwiązań informatycznych
(2020)

Wartość inwestycji: 8.1 mln EUR
Poziom ukończenia: 100%

1

4
Wartość inwestycji: 0.4 mln EUR
Poziom ukończenia: 0%

2
Zakup maszyny do cięcia wzdłużnego i poprzecznego blach w kręgu
(w trakcie)

Wartość inwestycji: 3.6 mln EUR
Poziom ukończenia: 15%

CAPEX PLAN:

ok. 14 mln EUR 

Różne inwestycje związane z logistyką: uruchomienie 3 suwnic, budowa i 
uruchomienie nowego magazynu, budowa bocznicy kolejowej

Budowa nowoczesnej hali magazynowej rozszerzającej segment działalności 
detalicznej

Poprawa zewnętrznego i wewnętrznego funkcjonowania operacyjnego Grupy oraz 
optymalizacja kosztów operacyjnych

Zakup maszyny w celu zwiększenia elastyczności i poszerzenia oferty w rozwiniętym 
centrum logistyczno-dystrybucyjnym w Sosnowcu
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Istotne wydarzenia 2019 - 2020 
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Wykonanie zadaszenia o powierzchni 12.900 m2

oraz zakup szafy wysokiego składowania Kasto

Realizacja: kompleksowe wykonanie na nieruchomości położonej w Sosnowcu robót budowlanych polegających 

na wykonaniu zadaszenia tj. dostawy i montażu konstrukcji stalowej oraz pokrycia dachu blachą trapezową 

Zrealizowane nakłady inwestycyjne: 5,8 mln zł
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Istotne wydarzenia w 2020 r.
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❖ Status ws. skargi Bowimu na decyzję Dyrektora Izby Administracji Skarbowej w Katowicach od wyroku Wojewódzkiego Sądu Administracyjnego w Gliwicach:

❖ 21 listopada 2019 r. Naczelny Sąd Administracyjny oddalił skargę kasacyjną Dyrektora Izby Administracji Skarbowej w Katowicach od korzystnego

dla Spółki wyroku Wojewódzkiego Sądu Administracyjnego w Gliwicach.

❖ Wyrok Naczelnego Sądu Administracyjnego jest ostateczny.

❖ W jego wyniku organy podatkowe zwróciły Emitentowi kwotę zapłaconego podatku 2,070,754.00 PLN wraz z odsetkami.

❖ Status ws. skargi Bowimu na decyzję Naczelnika Opolskiego Urzędu Celno - Skarbowego w Opolu:

❖ 12 grudnia 2019 r. Naczelny Sąd Administracyjny wydał wyrok uwzględniający skargę kasacyjną spółki od niekorzystnego wyroku Wojewódzkiego
Sądu Administracyjnego w Opolu oddalającego skargę spółki na decyzję Naczelnika Opolskiego Urzędu Celno-Skarbowego w Opolu utrzymującą w
mocy decyzję Naczelnika Opolskiego Urzędu Celno-Skarbowego w Opolu.

❖ Wyrok Naczelnego Sądu Administracyjnego jest ostateczny.

❖ W jego wyniku organy podatkowe zwróciły Emitentowi kwotę zapłaconego podatku 5,578,316.00 PLN wraz z odsetkami.
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.Termin realizacji: 2Q 2019 / 2Q 2020

Wartość netto: 5,1 mln PLN

Generation Park - Warszawa

Termin realizacji: 4Q 2019 / 4Q 2020

Wartość netto: 5,8 mln PLN

Most na Dunajcu – Kurów Rozbudowa Drogi Krajowej nr 81 - Katowice

Termin realizacji: 1Q 2019 / 1Q 2020

Wartość netto: 9,8 mln PLN

Termin realizacji: 4Q 2018 / 2Q 2019

Wartość netto: 7,1 mln PLN

Autostrada D1 Budimir - Bidovce

Termin realizacji: wrzesień 2017

Wartość netto: 6,6 mln PLN

Droga ekspresowa S-8 Wyszków – węzeł Poręba Brama Miasta - Łódź

Termin realizacji: 4Q 2018 / 1Q 2019

Wartość netto: 9,3 mln PLN 23

Dostawa stali na realizację wybranych kontraktów
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140 mld euro
Projekt Polityki Energetycznej Polski 

do 2040 r.

14 mld zł
Program inwestycyjny PSE do 2025 r. 

7 mld zł
Budowa Baltic Pipe 2017-2022 r.

Perspektywy rynkowe

24

142,2 mld zł
Program Budowy Dróg Krajowych 2014-

2023

117 mld zł
Program Infrastruktura i Środowisko 

2014-2020

76 mld zł
Krajowy Program Kolejowy do 2023

Kontynuacja dobrej koniunktury na rynku 

nieruchomości:

▪ korzystne otoczenie makroekonomiczne 

(utrzymujące się niskie oprocentowanie 

kredytów hipotecznych oraz poprawa na 

rynku pracy)

▪ bogate banki ziemi deweloperów

▪ wysoki popyt na mieszkania oraz 

przestrzenie biurowe

Drogi i kolej Rynek nieruchomości Energetyka i gazociągi
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Uzasadnienie inwestycji
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❖ Trzeci co do wielkości polski niezależny dystrybutor stali na atrakcyjnym i perspektywicznym polskim rynku stali*

❖ Atrakcyjny kanał dystrybucji dla producentów stali, z ok. 550 tys. tonami stali sprzedanej w 2019 roku

❖ Solidna baza do ekspansji w Europie Środkowej, jak również potencjalny dostęp do rynków sąsiednich (Niemcy, Czechy,
Słowacja, Skandynawia)

❖ Szeroka baza klientów, pozwalająca na dostarczanie zindywidualizowanej gamy produktów o wysokiej wartości dodanej
do każdej wybranej branży, co stwarza możliwość płynnego dostosowania struktury sprzedaży do preferencji (strategii)
nowego inwestora

❖ Atrakcyjna platforma konsolidacji rynku z jasnymi pomysłami na potencjalne przejęcia w celu zbudowania dystrybutora o
rocznych obrotach 1 000 tys. ton stali

❖ Doświadczony zespół kierowniczy z udokumentowanym doświadczeniem

❖ Efektywny model biznesowy charakteryzujący się:

❖ Komplementarnym oraz kompleksowym punktem obsługi z szeroką gamą wysokiej jakości produktów

❖ Zróżnicowaną bazą klientów reprezentowanych przez cykliczne i niecykliczne branże

❖ Efektywnym zarządzaniem kapitałem obrotowym.

*z wykluczeniem producentów
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.Pytania
Sesja Q&A
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Dziękujemy za uwagę

Bowim S.A. 

ul. Niwecka 1 E 

41-200 Sosnowiec

tel.: +48 32 392 93 00 

e-mail: firma@bowim.pl 

www: www.bowim.pl 

Kontakt


