


Wiodacy gracz na polskim rynku

3. miejsce w rankingu PUDS -

najwiekszy dystrybutor stali

3,5 tys. klientéw

Nowoczesne zaplecze dystrybucyjno-
handlowo-produkcyjne

330. miejsce w rankingu Lista 500

»Rzeczpospolitej”

(lista 500 najwiekszych polskich firm)

OWWIi

H Blisko 900 min zt przychodow

w 2016 roku

Przetwarzane wolumeny na poziomie
430 tys. ton w 2016 roku

Cztonkowie Zarzadu sg giownymi
Akcjonariuszami




Historia rozwoju Grupy Kapitatowe; BoOwwim

“»  Firma Bowim powstata w 1995 r. jako spotka cywilna dziatajgca w branzy dystrybucji “» W 2010 r. Bowim S.A. nabyt 100% akcji w spotce Passat-Stal S.A.

wyrobdw hutniczych.
“» W 2011 r. Bowim S.A. nabyt 10% udziatéw w spodtce Betstal Sp. z 0.0.

“ W 1999 r. firma przystapita do Polskiej Unii Dystrybutorow Stali (,,PUDS”) jako cztonek

zatozyciel. “» 25 stycznia 2012 r. akcje Spoétki Bowim S.A. zadebiutowaty na Gietdzie

Papieréw Wartosciowych w Warszawie.

“» W 2001 r., firma przeksztatcona zostata w Spoétke Akcyjna.
% Wejsciu Spétki na GPW nie towarzyszyta emisja akcji. Do obrotu zostato

< W 2005 r. na bazie oddziatu w Rzeszowie, Bowim S.A. utworzyt spétke zalezng Bowim- wprowadzonych tacznie 13.139.647 akcji zwyktych na okaziciela serii B, D,

Podkarpacie Sp. z 0.0. E i F o wartosci nominalnej 0,10 zt kazda.

% Objecie udziatéw w kapitale zatozycielskim sp6tki stanowigce 75% kapitatu zaktadowego “» W 2015 r. Bowim S.A. zwiekszyt udziat w Betstal Sp. z 0.0. do 100%
i uprawniajace do wykonywania praw z 85,7% gtoséw na zgromadzeniach wspélnikow udziatu w kapitale zaktadowym Spotki.
Bowim-Podkarpacie Sp. z 0.0.

< W 2007 r. Bowim S.A. nabyt 80% udziatow w Betstal Sp. z 0.0., a spodtka zalezna
Bowim-Podkarpacie Sp. z 0.0. nabyta 100% udziatéw w Centrostal-Jasto Sp. z o0.0.,
inkorporujac ja w catosci w 2008 r.
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Nasza dziatalhosc¢ BOWIM

) BT} =
BETSTAL
HANDEL PRODUKCIA POZOSTAtLA PRODUKCJA ZBROJENIA

Kompleksowa dystrybucja wyrobow ze stali weglowej ¢ Spétka dostarcza odbiorcom blache w arkuszach, % Spoétka dostarcza odbiorcom prefabrykaty
polskich i zagranicznych producentéw. Oferowane tasmach i profile stalowe wtasnego wyrobu; zbrojeniowe oraz kosze pali;
t to: o . . o a . APyt . 2
owaryto *%* Ustugi ciecia poprzecznego, wzdtuznego, ** Spotka posiada mozliwosci produkcji elementéow
+»+ Blachy (zimnowalcowane, goracowalcowane, przetwarzania stali oraz ustugi profilowania; réznych ksztattow, w zakresie srednic pretéw od

ocynkowane); 6 do 40 mm oraz koszy pali o Srednicy od 30 do
1500 mm i dtugosci do 15 m w catosci lub

taczonych do 22 m.

% Passat — Stal S.A. to stalowe centrum serwisowe
¢ Prety (zbrojeniowe, okragte, kwadratowe, ptaskie); oferujace produkty w znacznej mierze

. . . rzetworzone.
+*¢ Rury i profile (rury ze szwem i bez szwu, rury P

przewodowe i konstrukcyjne, rury wiertnicze,
wydobywcze i oktadzinowe, profile otwarte
i zamkniete);

+» Ksztattowniki (zimnogiete, gorgcowalcowane).

ustual

GK Bowim Swiadczy ustugi w zakresie:

< badan laboratoryjnych - w oparciu o wtasne laboratorium badawcze wykonywane sg badania wytrzymatosciowe oraz badania ultradZzwiekowe blach;

<+ transportu - w oparciu o obcg baze transportowa Swiadczone sg ustugi dostaw zakupionych towardéw bezposrednio do odbiorcow.
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Model biznesowy
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Dystrybucja Centrum Zbrojarnia o Dystrybucja
wyrobow serwisowe o mocy 42 tys. wyrobow Centrum serwisowe o
hutniczych meocy 180 tys.ton ton rocznie hutniczych
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mocy 180 tys. ton




STRATEGIA

2017-202’
M

d




b

a

Perspektywy rynkowe BOwWIM

Drogi i kolej

O Program Budowy Drég Krajowych
2014-2023 > 135 mid zt

O Program Infrastruktura i Srodowisko

2014-2020 - 110 mld zt

O Krajowy Program Kolejowy do 2023
- 66 mid zt




Perspektywy rynkowe BOwWIM
~dilily

Inwestycje mieszkaniowe

Zaktadamy kontynuacje dobrej koniunktury
na rynku mieszkaniowym biorgc pod uwage
nastepujace czynniki:

O korzystne otoczenie makroekonomiczne
(utrzymujace sie niskie oprocentowanie
kredytow hipotecznych oraz poprawa na
rynku pracy)

O bogate banki ziemi deweloperéow

r' 7 7 F 7 2 7 407
T XX T Y

1 wysokie tempo wyprzedazy oferty
deweloperow wspierane mocnym
popytem inwestycyjnym



Perspektywy rynkowe

Energetyka i gazociagi

O Program inwestycji w energetyke
prowadzony przez spotki w nadzorze

MSP = 100 mlid zt do 2020 .

O Program inwestycyjny PSE
- 14 mld zt do 2025 r.

O Budowa Baltic Pipe 2017-2022
- 7 mld zt

\
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Strategia 2017-2021 BOWIM

Naszym nadrzednym celem na lata 2017-2021 jest ugruntowanie pozycji
Spotki na kluczowych rynkach dystrybucji wyrobow hutniczych oraz
wzrost jej wartosci. Zamierzamy zrealizowac te cele poprzez:

1) Zwiekszenie mocy logistyczno-zatadowczych w celu obstugi wiekszej ilosci tadowanych
dziennie samochodow;

2) Uruchomienie bocznicy kolejowej na terenie giownego centrum logistyczno-
magazynowego Spotki w Sosnowcu, zwiekszajgce przepustowos¢ infrastruktury
transportowej;

3) Wykorzystanie zwiekszonego potencjatu produkcyjnego (w wymiarze ilosciowym
i asortymentowym) spoétek z Grupy Kapitatowej Bowim;

4) Stworzenie sieci magazyndéw detalicznych poprzez ich budowe, najem lub selektywne
przejecia lokalnych dystrybutorow wyrobéw hutniczych;

5) Dalszy rozwdj szeroko rozumianego serwisu stali poprzez dodanie ustug w zakresie
przetwarzania wyrobow dtugich jak rowniez produkcje konstrukcji stalowych;

6) Wprowadzenie nowych rozwigzan informatycznych poprawiajacych funkcjonowanie
Spotki w obrebie dziatalnosci operacyjne;j.
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Strategia 2017-2021 BOWIM

PLAN INWESTYCYINY

Na dzien dzisiejszy: - Do kornica 2017 roku:

- Do konca 2018 roku:

¢ oddano do * budowa nowej hali e uruchomienie
uzytkowania trzy magazynowej magazynu
estakady « budowa wysokiego

wyposazone w
nowoczesne suwnice

sktadowania
pozwalajacego na
zmagazynowanie ok.

infrastruktury pod
magazyn wysokiego

e zainstalowano trzy sktadowania .
nowe suwnice 4 tys. ton wyrobow
w halach stalowych
magazynowych
\_ J g J

tACZNY KOSZT INWESTYCII: OK. 24,2 MLN 7t
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Strategia 2017-2021

PLAN INWESTYCYINY

START: kwiecien 2017 r.

LOKALIZACIJA: Specjalna Strefa Ekonomiczna Euro-Park Mielec w Rzeszowie

POWIERZCHNIA: 4.000 m? hali magazynowej oraz 520 m?2 powierzchni biurowej

MOCNE STRONY: nowoczesna powierzchnia magazynowa, lokalizacja przy weile
autostrady A4 - szybkie i dogodne potaczenia komunikacyjne z dostawcami i klientami

tACZNY KOSZT INWESTYCIJI: OK. 6,2 MLN Zt
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Strategia 2017-2021 BOWIM

PLAN INWESTYCYINY

MAGAZYN SKEADOWY W PtOCKU (W TRAKCIE BUDOWY)

C v

Stalowe Centrum Serwisowe

s
3

{},géjg;x-ps-r;u

START: czerwiec 2017 r.

LOKALIZACIJA: Biata k. Ptocka - siedziba Passat-Stal S.A.

POWIERZCHNIA: ok. 1.600 m?

CEL: usprawnienie realizacji dostaw dla klientéow majacych swe zaktady przetworcze
w Srodkowej i potnocnej Polsce, nowoczesne zaplecze dla punktu detalicznego
obstugujacego mniejszych klientow Grupy

tACZNY KOSZT INWESTYCJI: OK. 0,4 MLN Zt
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Strategia 2017-2021 -ﬁ;

PLAN INWESTYCYINY

START: 2018 r.

CEL: poprawa zewnetrznego i wewnetrznego funkcjonowania operacyjnego Grupy,
optymalizacja kosztow operacyjnych

tACZNY KOSZT INWESTYCJI: OK. 1,5 MLN Zt
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Strategia 2017-2021

PLAN INWESTYCYINY

ZAKUP MASZYNY DO CIECIA POPRZECZNEGO BLACH W KREGU
S — > “:, .,‘ \ p '-‘ \ = -"*, N

START: 2019 r.

LOKALIZACJA: Sosnowiec — Centrum logistyczno-dystrybucyjne

CEL: zwiekszenie elastycznosci i poszerzenie oferty — mozliwos¢ lepszego
dostosowania sie do wymagan klientéw

tACZNY KOSZT INWESTYCJI: OK. 15,0 MLN 7t
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Strategia 2017-2021

PLAN INWESTYCYINY

BUDOWA BOCZNICY KOLEJOWEJ W SOSNOWCU

L :
~ Q‘\' "}h ’
LN 0\1\ YA e

START: 2019 r.

LOKALIZACJA: Sosnowiec — Centrum logistyczno-dystrybucyjne

CEL: zwiekszenie przepustowosci infrastruktury transportowej - dostawy
zamawianych towaréw

tACZNY KOSZT INWESTYCJI: OK. 10,0 MLN Zt

16




Strategia 2017-2021 BOWIM

PLAN INWESTYCYINY

ROZWOJ SEGMENTU DETALICZNEGO

START: 2018 . |

CEL: otwarcie sieci lokalnych sktadéw handlowych w gtownych miastach Polski gdzie
obecnie spdtka posiada biura handlowe. Docelowo Zarzad Spotki zaktada, iz

realizacja tego zamierzenia powinna do roku 2020 zwiekszy¢ przychody spotki o ok.
10%, a ze wzgledu na wysoka marzowos$¢ detalicznej dystrybucji wyrobdéw
pozytywnie wptyna¢ na osiggang rentownosc.
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Strategia 2017-2021

PLAN INWESTYCYJNY
INWESTYCJA SPOELKA NAKEADY

Rozbudowa centrum logistyczno -

. Bowim S.A. 24,2 min zt
dystrybucyjnego w Sosnowcu

Budowa centrum magazynowo -

Bowim Podk ie Sp. Z 0.0. 2 min zt
dystrybucyjnego w Rzeszowie owim Podkarpacie Sp. Z 0.0 6,2 min z
Magazyn sktadowy w Ptocku Passat-Stal S.A. 0,4 min zt

Wdrozenie nowoczesnych rozwigzan

formatycznych Grupa Bowim 1,5 min zt

Zakup maszyny do ciecia wzdtuznego

. Bowim S.A. 15 min zt
i poprzecznego blach w kregu

Budowa bocznicy kolejowej w Sosnowcu Bowim S.A. 10 min zt

SUMA 57,3 min zt

ROZWOJ SEGMENTU DETALICZNEGO - ZARZAD SPOtKI ZAMIERZA AKTYWNIE ANALIZOWAC
RYNEK W CELU DOKONANIA AKWIZYCJI SPOLEK WPISUJACYCH SIE W STRATEGIE GRUPY




Strategia 2017-2021 BOowim
~dilr
ZROWNOWAZONY WZROST
AKWIZYCJE r \V} - ROZWOJ ORGANICZNY
KRYTERIA CZYNNIKI WZROSTU

Rynek

e

Baza
Efekt skali o
klientow
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Strategia 2017-2021

i

DYWIDENDA

Zgodnie z przyjeta 20 czerwca polityka dywidendowg, Zarzad
zaktada wyptacanie 5-15% jednostkowego zysku netto
w formie dywidendy

20



Pytania

SESJA Q&A




DZIEKUJEMY ZA UWAGE

Niniejsza prezentacja ma charakter wyfacznie informacyjny i nie nalezy jej traktowaé jako porady inwestycyjnej lub prognozy. Niniejsza prezentacja zostata
sporzadzona przez BOWIM S.A. (,,Spotka”).

Spodtka ani zaden z jej podmiotéw zaleznych nie ponosza odpowiedzialnosci z tytutu jakiejkolwiek szkody wynikajacej z wykorzystania niniejszej prezentacji lub jej
tresci albo powstatej w jakikolwiek inny sposéb zwigzany z niniejszg prezentacja.

Odbiorcy niniejszej prezentacji ponosza wytgczng odpowiedzialnos$é za wtasne analizy i oceny rynku oraz sytuacji rynkowej Spétki i potencjalnych wynikédw Spotki w
przysztosci, dokonane w oparciu o informacje zawarte w niniejszej prezentacji. W zakresie, w jakim niniejsza prezentacja zawiera stwierdzenia dotyczace
przysztosci, stwierdzenia te wigzg sie ze znanym i nieznanym ryzykiem, niepewnoscig oraz innymi czynnikami, ktérych skutkiem moze by¢ to, ze rzeczywiste wyniki,
sytuacja finansowa, dziatania i osiggniecia Spétki albo wyniki branzy.

Bow?m S.A. Inner Corp Sp. z 0.0.
ul. Niwecka 1 E. 00-679 Warszawa
41-200 Sosnowiec Ul. Wilcza 46
tel.: +48 32 392 93 00 Tel: +48 22 292 04 28

e-mail: firma@bowim.pl

: office@innercorp.pl
www: www.bowim.pl
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http://www.bowim.pl/

